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Mittelstand & Borse:
f Talks, die IMlindset

und Facetten aufzeigen

Interviews: Karl Fuchs, Stefan Pierer, Thomas Melzer, René Parmantier, Gregor Rosinger.
Christian Drastil, Februar 2015

Keine Bankenrettungen mehr -
Killer fiirs Killerargument ,,Neid
Es geht bergauf: Dank an Schelling, Kuras und viele mehr.

Liebe Leserinnen, sehr ge-
ehrte Leser! Das 30. Fachheft
ist ganz dem Thema ,Mittel-
stand” gewidmet, ein Dank
an alle Partner, Oddo Seyd-
ler-CEO René Parmantier ist
zugleich auch Supporter des
Postversands dieser Num-
mer. Postversand? Ja, wir
haben uns entschlossen, das
Fachheft ab dieser Nummer
nicht nur an wichtigen Fi-
nanzmarkt-Orten physisch
aufzulegen und als PDF/Di-
gital Paper (bisher jedes Heft
mehr als 50.000 Impressi-
ons) kursieren zu lassen, sondern auch via B2B-Versand und Jahresabo abonnierbar zu
machen, Infos unter fachheftabo@boerse-social.com. ,Eine Volkswirtschaft ohne Bérse ist
wie ein Fiinfstern-Hotel ohne Frithstiick” sagte Borse-Chefin Birgit Kuras in einem sehr
personlichen und wirklich guten Interview mit ORF Wien; wir haben das unter http://bit.
ly/1Gg5ICO transkripiert. Und vor allem der Mittelstand brauche den Kapitalmarkt, wie
Kuras nicht miide wird zu betonen. Recht hat sie, denn die Banken kénnen ihrer klassischen
Rolle als Finanzierer nicht mehr hiirdenfrei nachkommen, Stichworte Uberregulierung, Ei-
genkapitalvorschriften; das ibt Druck auf Kreditvergaben und Bilanzsummen aus.

Ein Going Public, sei es nun mit Bonds oder Equity, ist etwas, das im angloamerika-
nischen Raum selbstverstdndlich ist, in unseren Breitengraden jedoch noch lange nicht,
wie Aktienforum-Geschéftsfihrer Karl Fuchs (Interview Seite 2) eines seiner Aufholziele
formuliert. Auf Seite 3 setzt mit Stefan Pierer (Cross, KTM) einer der grossen mid market-
Fans nach, er nennt mit Athos und WP gleich zwei neue Namen. Auf Seite 4 bringt Wolford-
CFO Thomas Melzer frische Inputs zum Thema Research, René Parmantier (Seite 5) geht es
neben dem Market Making auch verstdrkt um Finanzierungsformen, und Gregor Rosinger
plaudert aus dem Nahkastchen eines Mittelstandsinvestors.

Borslich sieht derzeit alles wirklich gut aus, Dow und DAX kiimmern sich um tégliche Ein-
trage ins Geschichtsbuch, nun ist auch die Nasdaq nach 15 Jahren wieder auf Rekordhoch,
was in dieser Nummer ebenfalls in einigen Interviews thematisiert wird. Der Wiener ATX
steht bei ca. 2.500 Punkten, mehr als 15 Prozent Plus seit Jahresbeginn, aber es bréduchte von
diesem Niveau weg eine Indexverdoppelung, um die alten Rekordwerte (intraday waren wir
Anfang Juli 2007 einmal iber 5.000 Punkten) zu erreichen. Das geht nur Step by Step.

Abschliessend zitiere ich den geschétzten Presse-Kollegen Urschitz: ,Wir halten dem
Finanzminister die Daumen, dass seine Hypo-Lésung durchgeht — und zum Ende des uner-
traglichen Finanzsozialismus beitrégt.” Wie recht er nur hat. Dass man Kérnten notfalls in
die Insolvenz schlittern lasst und auch Hypo-investierte Banken nicht schonen mochte, ist
ein Killerargument gegen das Killerargument der populédren Neid-Diskussion.

Christian Drastil, Herausgeber Fachhefte des Bérse Social Network
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We believe in German Mittelstand.
Und in Austrian Mittelstand.

Der Claim von Oddo Seydler passt auch fir Osterreich.

,We believe in German Mit-
telstand”. Das steht auf un-
serer Homepage. Unser Glau-
be an den Mittelstand in Os-
terreich steht dem Glauben
an den deutschen Mittel-
stand jedoch in keiner Weise
nach. Auch mittelstdndische
Unternehmen in Osterreich
haben eine hervorragende
Stellung in vielen Maéark-
ten. Zudem erleben wir die
rdumliche, wirtschaftliche
und kulturelle Ndhe in der
taglichen Arbeit. Besonders
aktiv sind wir aktuell auf
der Eigenkapitalseite. Fiir mehr als 25 Unternehmen bieten wir das Market Making an und
wurden erst jiingst als grofter, ausldndischer Anbieter von Borse Social Network und De-
loitte ausgezeichnet, ein Hard-Facts-Award macht immer Freude.

Dennoch glauben wir, dass unsere Kunden in Osterreich von Finanzierungsformen wie
Schuldscheindarlehen und Anleihen noch mehr profitieren kénnten. Hier versuchen wir
Uberzeugungsarbeit zu leisten. Man sieht also, dass wir nicht nur an den Mittelstand in
Osterreich glauben, sondern auch danach handeln. Viel Lesespass und Nutzen mit dieser
Sondernummer; gern standen wir fiir die Aufbereitung (und den Versand) dieses wichtigen
Themas als Partner zur Verfiigung. René Parmantier, CEO Oddo Seydler
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Mwnoch geben?

NEUE STEUERN
GEFAHRDEN EIGENTUM.

Sie sagen Millionare und
meinen uns.

AKTIONSPLATTFORM
FUR LEISTUMNG UMD EMCENTLIM

www.der-mitlelstand.at



Im angloamerika-
nischen Raum findet
die Unternehmens-
finanzierung mit bis
zu 80 Prozent tiber
den Kapitalmarkt
statt. In Europa sind
es lediglich
20 Prozent.

Karl Fuchs

szAKktienquote ist bei uns

leider weiter ricklaufig‘

Aktienforum-GF Karl Fuchs ortet im heimischen Mittelstand hochinnovative Firmen. Kapitalmarkt-
politisch sei aber vieles eine Farce, und die aktuelle KESt-Diskussion kein Motivationsprogramm.

Herr Fuchs, Mittelstandische Unterneh-
men und die Borse’. Wie schéitzen Sie die
Situation in Osterreich im internationalen
Vergleich ein?
Karl Fuchs: In Osterreich gibt es zahlreiche
hochinnovative Unternehmen im KMU-Be-
reich mit oft langer Tradition, vielfach sind
es ,Hidden Champions’ am
Weltmarkt. Ziel

muss es sein,

dass diese Erfolgsunterneh-

men verstidrkt den Kapitalmarkt als Finan-

zierungsquelle wahrnehmen. Dies ist im

Vergleich zum angloamerikanischen Raum

bei uns bisher noch nicht der Fall. Durch die

kiirzlich von der Europdischen Kommission

préasentierte Kapitalmarktunion rechnen wir

in den néchsten Jahren mit einer schrittwei-
sen Verbesserung.

Nach DAX und Dow schickt sich nun auch
die Technologieborse Nasdaq an, neue
Rekorde zu erreichen. Hat man in Europa
den Neuen Markt, Easdaq (Nasdaq Euro-
pe) oder auch fit (austrian growth market)
Threr Meinung nach zu friih aufgegeben?
Aus meiner Sicht geht es um eine andere
Frage: Wie kann Europa die entsprechenden
Rahmenbedingungen setzen, damit junge,
innovative Unternehmen — vor allem auch
im Technologiebereich — entstehen, wachsen
und schlieflich auch an die Bérse gehen kén-
nen? Ein Silicon Valley mit den zukiinftigen
,Googles’, Facebooks’ und ,Apples’, die an der
Nasdaq notieren, sehe ich in Europa bisher
noch nicht.

Kommt es vor, dass sich Unternehmen, die
sich tiber ein IPO informieren wollen, an
das Aktienforum wenden?

Es gibt viele Unternehmen, die am Gsterrei-
chischen Kapitalmarkt interessiert sind. Das
Aktienforum sieht sich primér als Bindeglied
zu Stakeholdern im wirtschaftlichen, medi-
alen und politischen Umfeld. Eine Anfrage
hinsichtlich Infos fiir eine Initial Public Offe-
ring bekamen wir bisher noch nicht.

Was kann man generell tun, damit der Ka-
pitalmarkt als Marktplatz fiir Eigen- und
Fremdkapital wieder salonfidhig

wird?

Es geht um eine Grundeinstel-
lung. Im angloamerikanischen
Raum findet die Unternehmens-
finanzierung mit bis zu 80 Pro-
zent liber den Kapitalmarkt
statt. In Europa sind es
lediglich 20 Prozent. Wir
denken, dass dieser Anteil
in den néchsten Jahren
weiter steigen wird. 2014
war an der Wiener Borse
bereits ein Rekordjahr
bei Unternehmensanlei-
hen mit einem Gesamt-
emissionsvolumen von
mehr als 5,6 Milli-
arden Euro. Diese
Moglichkeiten fir
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Unternehmen miissen weiter beworben und
aufgezeigt werden.

Vor ca. einem Jahr wurde der Posten des
Kapitalmarktbeauftragten abgeschafft.
Wer ist jetzt eigentlich der Ansprech-
partner oder Sparringpartner des Aktien-
forums im BMF? Von Finanzminister Schel-
ling hat man leider noch nicht viel zum
Kapitalmarkt gehort ...

Das Aktienforum ist mit dem BMF in gutem
und engem Kontakt. Uber die Abberufung von
Wolfgang Nolz als Kapitalmarktbeauftragten
unter Finanzminister Spindelegger waren wir
nicht gliicklich. Diese Funktion war mit kei-
nerlei budgetdrem Mehraufwand verbunden.
Unter Minister Schelling hoffen wir natiirlich
auf ein Uberdenken dieser Entscheidung.

Eine KESt-Erhohung steht im Raum. Wie
ist die Aktienforum-Position dazu?

Die Position des Aktienforums bei der Steu-
erreform ist klar. Sie muss liber die Ausga-
benseite mittels Strukturreformen erarbeitet
werden. Erst wenn dies erledigt ist, kann
man, wenn notig, auch iber neue Einnahmen
sprechen, vorher nicht. Die ,Vermdgenssteu-
erdiskussion’ in Osterreich ist eine populis-
tische Farce. Einzig und allein die Grund-
steuer ist im internationalen Vergleich in
Osterreich gering. Bei allen anderen Steuern
befinden wir uns im Mittelfeld — so auch bei

der KESt. Deren Anhebung wére ein weiterer
Anschlag auf den kleinen dsterreichischen
Privatanleger, der fiir die Pension mit breit
gestreuten Fonds und Sparguthaben vorsor-
gen will.

Und es gibt nicht wenige, die die aktuelle

WP-KESt fiir einen Murks halten, Stich-

worte Spesen und Nicht-Verlustvortrag.

Arbeitet irgendjemand an einer Reparatur,

oder ist das im aktuellen politischen Klima

sowieso aussichtslos?

Aktuell ist es dullerst schwierig, mit derlei
Forderungen durchzudringen. Wir werden
aber nicht miide, weiterhin auch solche
Themen im Sinne einer heimischen Kapi-

talmarktkultur anzusprechen und zu

propagieren.

Schelling macht mit
Frankreich Druck fiir
eine rasche FTT-Ein-
fithrung. Wiener Bor-
se und Aktienforum
waren stets klar
gegen eine FTT.
Wie ist Thr Stand-
punkt heute?
Daran hat sich we-
nig gedndert. Die
FTT, so wie sie jetzt

andiskutiert wird, wirde wie eine hoéhere
KESt natiirlich auch die Privatanleger be-
strafen sowie den heimischen Kapitalmarkt
und damit den Standort Osterreich weiter
belasten. Weil organisatorisch de facto nur
schwer zu administrieren, wiirden auferbors-
liche Transaktionen nicht von einer FTT er-
fasst sein. Einen Mehrwert, auller zusétzliche

aktiem
forum

Budgetmittel zu lukrieren, kann ich bis jetzt
nicht erkennen. Am Finanzplatz London — UK
gehort bekanntlich und wenig tiberraschend
nicht zu den elf Unterstiitzern einer FTT — hat
man bereits die Sektflaschen eingekiihlt.

Viel zu tun, was sind weitere Schwer-
punkte im Aktienforum 2015?

Wir haben einige Studienschwerpunkte ge-
setzt, deren Ergebnisse wir bei unseren An-
sprechpartnern entsprechend einspeisen

wollen. Ansonsten wollen wir vor allem auch
thematisch flexibel bleiben, um entsprechend
reagieren zu kénnen.

Abschliessend: Der Privatanleger verzwei-
felt anldsslich der Kapitalmarktbericht-
erstattung in den Massenmedien, es geht
um Aufarbeitung, Corporate Governance,
Gerichtsverfahren, Vorstandsgehilter,
Shareholder Value-Verteufelung. Das ver-
leitet Osterreicher, in der Kapitalanlage
den kapitalen Fehler zu machen, auf Aktien
zu verzichten. Ich sage: Neue Privatanleger
kann man nur mit einer Imagekampagne
pro Aktie gewinnen, sowas gibt es auch in
Deutschland. Was meinen Sie?

Da bin ich absolut bei Thnen. Aber schon al-
lein bei der Diskussion liber eine Anhebung
der KESt handelt es nicht um das politische
Motivationsprogramm, um neue Privatanle-
ger fir den Kapitalmarkt begeistern zu kén-
nen. Leider Gottes ist die Aktienquote in Os-
terreich weiter riickldufig. Und das in Zeiten
wie diesen, wo es de facto nicht wirklich eine
andere verniinftige Veranlagungsvariante
mit Renditeaussichten gibt. Ich sehe in der
Kommunikation hier auch die Medien gefor-
dert, Aufklarungsarbeit zu betreiben und den
Kapitalmarkt nicht als neoliberalen

Hort fiir ,Spekulanten’ zu darzustel- .

len. Denn das ist er nicht.




»1Ch bin ein Verfechter
des mid market in Wien*

Stefan Pierer hat mit seiner Cross Industries Grosses vor, aber auch fur den mid market nennt er
zwei Verstarkungen: WP bringt er selbst, die Kollegen von Athos hat er zum Upgrade Uberredet.

@
<]
=
<
@
=
=)
I}
o
ol
o
@
£
£
3
=
<
£
S
Q
o
3
°
2
S
©

Lieber Herr Pierer, im Talk bei unserem
Business Athlete Award im Dezember ha-
ben Sie auch einige spannende Statements
zum Wiener Kapitalmarkt abgegeben, da
setze ich jetzt nach. Dieses Fachheft steht
ja unter dem Motto ,Mittelstand’. Wie
wichtig sind mittelstdndische Unterneh-
men fiir die Borse? Sie gelten als grosser
Befiirworter des mid market, nannten die-
sen ein Super-Entrance-Segment ...

Stefan Pierer: Der mid market hat wie in der
zweiten Fussball-Liga nicht ganz so strenge
Corporate Governance-Richtlinien wie der
Prime Market, ist aber dhnlich gut reguliert
wie grosse Segmente vor 20 Jahren. Damit
kann man sich fir spétere hoheren Aufgaben
im Prime Market qualifizieren. Wir werden
demnéchst mit einem Unternehmen aus der
Gruppe in den mid market gehen, mir geféllt
das, ich bin ein Verfechter dieses Markts.
Man kann da als Manager, vom Vorstand bis
zum Marketing, viel lernen, man muss sich
den Kapitalmarktanforderungen stellen. Da-
mit hat man auch den nétigen Background,
wenn man beispielsweise einmal eine Anlei-
he begeben will. Die Banken haben aufgrund
ihrer Vorschriften und ihres Schrumpfungs-
prozesses kiinftig gar nicht mehr so sehr die
Moglichkeit, dieser Aufgabe nachzukommen.

Zum mid market-Listing: Wenn ich mir die
Cross-Gruppe ansehe, so haben Sie mit der
Cross selbst Prime-Pldne, dazu frage ich
spater noch. KTM und Pankl sind bereits
notiert, bleiben im Leichtbau Wethje, im
High Performance-Segment die WP, dazu
die Kiska. Spannende Unternehmen: Um
wen geht es? Oder konnen Sie das jetzt
noch nicht kommentieren?

Wir bereiten diese Schritte fiir die WP vor.
Lassen Sie sich tiberraschen.

KTM ist Ende 1996 an die Borse gegangen.
Kurz danach starten Easdaq, Neuer Markt,
fit in Wien? Hétten die neuen Borsen bzw.
Segmente Ihre Borseplatzwahl beeinflusst?
Nein. Wir waren damals, weil wir sehr in-
ternational aufgestellt waren, als sportliche
Herausforderung mit der KTM bewusst ohne
Zwischenstufe unterwegs. Da war die erste
Liga in Osterreich notwendig, auch im Ver-
gleich mit den Notizen aus der Branche wie
Harley oder Honda.

Und die KTM wurde ja damals auch in den
ATX aufgenommen.
Genau.
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Bei Ihnen gab es in der Folge Delistings, klei-
nere und grossere neue Notizen, aber stets
stand die Wiener Borse im Fokus, obwohl Th-
re Unternehmen sehr international agieren.
Warum ist die Heimatborse im Zentrum?
Sie ist essenzieller Bestandteil. Ja, wir haben
einen kleinen Markt in Osterreich, aber ein
Osterreichisches Unternehmen braucht auch
den Gsterreichischen Kapitalmarkt.

Sie sind ein bekannter Osterreichischer
Unternehmer, fungieren auch als Business
Angel. Kommt es vor, dass Unternehmer
Sie fragen, ob sie sich mit Corporate Bonds
oder sogar Equity an die Borse wagen sol-
len? Was raten Sie?

Das kommt vor, ich versuche auch in meinem
Unternehmerkollegenbereich den mid market
zu kommunizieren. Ein Beispiel: Eine bereits
bérsenotierte Linzer Immobiliengesellschaft,
die Athos, bei der ich ja auch mitengagiert
bin, habe ich davon iiberzeugt, in den mid
market zu gehen; die Vorteile sind Continu-
ous Trading und bessere Offentlichkeit.

Wann konnte/wird die Athos im mid mar-
ket starten?
Das koénnte noch im Méarz der Fall sein.

Im Dritten Markt gab es einen Wechsel von
Inhaber- auf Namensaktien mit Ausnah-
men fiir die Bestehenden. Sie sagten, der
Markt sei Neulingen damit verwehrt. Was
kann man machen?

Na es wire ganz einfach und wiirde nichts
kosten, wenn man das wieder umkehren
kénnte. Man braucht nur nach Deutschland
zu schauen.

Stichwort Politik: Der Kapitalmarkt darf
als Stiefkind bezeichnet werden wie kaum
in einem anderen Land. Was kénnen Un-
ternehmer tun, um die Politik an Bord zu
holen, damit im internationalen Vergleich
zumindest ein wenig in puncto Kapital-
marktkultur aufgeholt werden kann. Was
tun Sie personlich? Sie kiindigten an, mit
dem Finanzminister ...

... ja, wir haben schon Gespréche gefiihrt.
Fairerweise muss man sagen, dass er derzeit
andere Aufgaben hat; er ist einer der wenigen,
die bei dieser recht geféhrlichen Steuerreform
dagegenhalten. Er hat aber ein Commitment
zum Kapitalmarkt abgegeben. Das macht mir
Hoffnung. Wir sind tiberreguliert, und in den
Medien wird der Kapitalmarkt gern leicht ins
Kriminelle geriickt.

Liest man die Steuerreform-Diskussionen
quer, so steht eine Erhéhung der KESt und
wohl auch WP-KESt im Raum. Ihre Mei-
nung dazu?

Die Aussage des Finanzministers ist, dass
die Erh6hung nur dann funktioniert, wenn
eine verfassungsméssige Anderung der Spit-
zensteuersatz-Koppelung kommt, das wird
es aber nicht geben. Damit hofft er, dass 25
Prozent KESt bleiben. Aber was weiss man.
Es konnte sein, dass es Dividenden voll er-
wischt.

Wie kann man den Privatanleger — wir lie-
gen europaweit bei der Aktiondrsquote
nahe der ,Roten Laterne’ — wieder an Bord
holen? Am 16. Méarz macht Deutschland den
Tag der Aktie.

Das ist in Osterreich eine schwierige Aufga-
benstellung. Unsere Grosse Koalition nennt
Aktienbesitzer Spekulanten, da sind beide
Parteien ganz vorn dabei. Mit diesem Mind-
set, mit dieser Verteilungsgerechtigkeitsdis-
kussion ist das Gift fiir den Markt. Invest-
ments in den heimischen Aktienmarkt wiren
dabei so sinnvoll. Es wird so viel Volksver-
mdgen in sinnlose Bereiche investiert, scha-
de, dass das nicht in die eigene Volkswirt-
schaft geht.

Die Wiener Borse hatte, gemessen am ATX,
einen starken Jahresstart ...

Man sieht bei den Immobilien schon, dass
sich viel tut vonseiten internationaler In-
vestoren, unter NAV ist man das klassische
Ubernahmeobjekt. Und insgesamt glaube ich
schon, dass langsam wieder mehr internati-
onales Institutionellen-Geld nach Osterreich
fliesst.

Sie haben rund um die Cross grosse Schrit-
te in Richtung Prime Market angekiindigt.
Sind Sie ready?

Wir sind ready, miissen aber Formalvoraus-
setzungen und -fristen, z.B. HVs, schaffen
und einhalten.

Abschliessend: Thr Wunsch an die Wiener
Borse?

Ich wiinsche mir, dass man wieder so stark
hinausgeht wie seinerzeit Stefan Zapotocky;
der hat sich einen Blumenstrauss verdient.

Siehe auch ,2014 war fiir die KTM ein Super-
jahr” fiir das Fachheft 27 anldsslich

des Business Athlete Award http:// .
bit.ly/1IRXJNS
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Stefan Pierer wird 2015 ein Dau-

ergast vor dem Borse-Mikro:

* Fiir Cross Industries besprach
er Ende 2014 Prime-Schritte

* WP als neues Listing
im mid market

* Athos wird in den mid market
wechseln

* KTM war 2014 Top-Performer
mit mehr als 100 Prozent Plus

e Number One 201 4

Grassier Kursgewinner
Brse Wien

KT

Deloitte

»

Unsere Grosse
Koalition nennt
Aktienbesitzer
Spekulanten. Das ist
Gift fiir den Markt.
Volksvermoégen
sollte in die eigene
Volkswirtschaft
investiert werden.

Stefan Pierer




Produkt-Prasentation mit
Glamour-Faktor: Legwear,
Shapewear und Ready-to-Wear,
die drei wichtigsten Produkt-
bereiche von Wolford.

»Borse konnte Teile der

Gewinne zweckwidmentt

Wolford feierte Mitte Februar 20 Jahre Borsenotiz in Wien. CFO Thomas Melzer im Fachheft-Talk
Uber die Turnaround-Story, eine Research-ldee,150.000 Facebook-Fans und die Glamour-Welt.

Herr Melzer, Wolford feiert heuer nicht nur
das 65. Jahr der Unternehmensgeschichte,
im Februar jihrte sich auch das IPO zum
20. Mal. Ein schones Jubildum. Wird eine
Glamour-Aktie, deren Produkte u.a. von
Madonna, Beyonce oder Kylie Minogue ge-
tragen bzw. prasentiert werden, in unseren
Breitengraden von den Investoren verstan-
den?

Thomas Melzer: Ja. Viele Investoren in Os-
terreich und der Schweiz kennen Wolford
schon lange und es gibt regelméfBigen Kon-
takt. Deutsche Investoren sind aufgrund der
geringen Liquiditdt unserer Aktie dagegen
schwer anzusprechen. Tatsédchlich ist es
so, dass wir aufgrund unserer glamourdsen
Marke Zugang zu Investoren haben, die sich
sonst keine Zeit flir unsere Equity Story neh-
men wirden. Wir sind aktuell eine Turn-
around-Story, und potenzielle Investoren
noch zurtickhaltend, weil sie die ersten Er-
gebnisse der Refokussierung sehen wollen.

Der IR-Bereich der Website ist in Deutsch,
English und Chinesisch verfiigbar. Welche
Bedeutung haben chinesische Investoren
fiir Wolford?

Ich hatte bisher noch mit keinem chinesischen
Investor Kontakt. Wir haben einige Basisin-
formationen zu unserem Unternehmen auf
Chinesisch im Web, damit wir in diesem
wichtigen Wachstumsmarkt die Visibilitat
fiir die Marke Wolford und unserer Produkte
erhohen. Oft will sich der Kunde, ein Partner,
Vermieter, etc. iber das Unternehmen infor-
mieren, das hinter einer Marke steht.

Aus Unternehmenssicht
ist Wolford Mittelstand.
An der Borse Mikro-
Cap. Aber das muss
ja nicht so bleiben.

Thomas Melzer

Bei Wolford gibt es neben den Roadshows
noch echte Shows wie Life Ball, Oscar-Ver-
leihung; Wolford sponserte hier zuletzt ei-
niges. Inwieweit ist da auch die Aktie ein
Thema bzw. sind Investoren vor Ort?

Investoren laden wir zu diesen Events nicht
ein. Sponsorings sollen unsere Visibilitdt in
der Fashion-Branche starken, die Marke be-
gehrlicher machen und Content fiir die An-
sprache unserer Kundinnen generieren.

Wolford war sechs Jahre lang, von 1996 bis
2002, im ATX. Welche Indizes sind heute
fiir euch wichtig? Und was sind eure Peers?
Wir sind im Prime Market und im Global
Players Index der Wiener Borse vertreten.
Obwohl wir aufgrund unserer Ausrichtung
auf Legwear und kérpernahe Produkte schon
einzigartig und schwer zu vergleichen sind,
schauen wir auf bérsenotierte Peers der Fa-
shion-Branche wie Hugo Boss, Calida, Gerry
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Weber, Burberry, Brunello Cucinelli, Moncler,
etc. Und dann gibt es natiirlich einige Luxury
Goods Indexes.

Ein paar Worte zum neuen CEO, bitte ...
Ashish Sensarma ist am 7. Janner als CEO
gestartet. Da er sehr viel internationale Er-
fahrung in der Fashion-Branche mitbringt
und ein echter Retail-Experte ist, brauchte
er nicht viel Zeit, um sich einzuarbeiten. Die
Zusammenarbeit im Vorstandsteam funktio-
niert bisher sehr gut.

Sie haben weiters eine neue Incentive-
Systematik im Unternehmen ausgerollt.
Was ist damit gemeint?

Wir haben die Mitarbeiter im Vertrieb deut-
lich starker auf Like-for-Like-Wachstum und
damit auf das, was wirklich Wert schafft,
ausgerichtet.

Welche Ziele hat Wolford fiir 2015?
Unser Geschéaftsjahr endet am 30.4.2015,
und das Ziel ist ein positives EBIT. Langfris-
tig wollen wir profitabel wachsen und eine
EBIT-Marge von 10% erwirtschaften.

Wolford hat auf Facebook rund 152.000
Fans. Kann man iiber Social Media Kunden
fiir Luxus-Legwear, die DNA des Unterneh-
mens, gewinnen?

Digital Marketing wird im Fashion- und Lu-
xus-Bereich zunehmend wichtig. Insbesonde-
re fiir Wolford, da sich unsere Produkte, vor
allem die Legwear, hervorragend fiir diesen
Vertriebskanal eignen — das aufgrund von
geringem Gewicht und GréBe, hoher Wie-
derkaufbereitschaft unserer Kundinnen auf-
grund der herausragenden Qualitit und Pass-
form unserer Produkte. Gleichzeitig wollen
wir Uiber Social Media neue, jiingere Zielgrup-

pen ansprechen und die Marke schrittweise
modernisieren.

Nochmal zur Aktie: 2013 legte die Wiener
Borse zu, Wolford hat verloren; 2014 war die
Wiener Borse schwach, Wolford stark. 2015
gab es einen guten Jahresbeginn, Wolford
hinkt noch nach. Thre Interpretation?

Die Interpretation der Kursentwicklung einer
Aktie oder ganzer Kapitalméarkte iiberlasse
ich den Analysten.

Haben Sie einen Wunsch an die Wiener
Borse?

Ja, mehr 6ffentliche Aufkldrung Richtung
Politik, Medien und junger Menschen iiber
die Bedeutung eines funktionierenden Ka-
pitalmarkts fiir die Wirtschaft eines Landes
sowie die zweckgewidmete Senkung der Han-
delsspesen. Zum zweiten Punkt: Aus meiner
Sicht erfiillt die Wiener Borse eine volkswirt-
schaftliche Funktion. Das ist die Prioritdt und
nicht die Erwirtschaftung hoher Gewinne.
Sie konnte also einen Teil ihrer Umséatze
zweckwidmen, bspw. durch die Gewédhrung
ginstigerer Handelsspesen an Broker, die
Aktien-Research fiir kleine Unternehmen
erbringen. Das wiirde das Interesse an 0s-
terreichischen Aktien verbreitern und sich
mit Zeitverzdgerung wieder positiv auf die
Handelsumsétze und damit die Gewinne der
Wiener Borse auswirken.

Abschliessend: Diese Fachheft-Nummer
hat einen Mittelstands-Schwerpunkt. Was
ist Threr Meinung nach Mittelstand an der
Borse. Ist Wolford Mittelstand?

Aus Unternehmenssicht ist Wolford Mit-
telstand. An der Borse sind wir ein
Mikro-Cap. Aber das muss ja nicht .

immer so bleiben.
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wAnziehende IMarkte
werden IPOs bringen*

René Parmantier, CEO von Oddo Seydler, hat in Osterreich viel vor. Der grésste auslandische
Market Maker in Wien will auch mit Schuldscheindarlehen, Bonds und Equity Stories Uberzeugen.

© Oddo Seydler (4)

Herr Parmantier, das, was Sie auf Seite 1
dieser Mittelstandsnummer schreiben,
freut mich zu horen. Oddo Seydler ist also
nicht nur per Claim ein ,Believer in German
Mittelstand’, sondern auch in ,Austrian
Mittelstand’. Bevor ich neugierig weiterfra-
ge, bitte ich Sie um eine kurze Vorstellung:
Wie und vor allem warum wurde aus der
Close Brothers Seydler Bank AG die Oddo
Seydler Bank? Um welche Bereiche kiim-
mern Sie sich?

René Parmantier: Close Brothers war iber
viele Jahre die Mutter der Seydler Bank AG.
Close Brothers hatte sich im vergangenen
Jahr entschlossen, sich auf den Heimatmarkt
Grofbritannien zu konzentrieren. Dank der
Ubernahme durch Oddo & Cie ist Seydler
heute noch schlagkréftiger geworden. Ein we-
nig Hintergrund dazu: Oddo & Cie wurde im
Jahr 1849 gegriindet. Die Bank ist unabhén-
gig, beschiftigt rund 1.000 Mitarbeiter und
verwaltet ein Vermégen von 30 Mrd. Euro.
Sie ist im Investmentbanking und Vermo-
gensmanagement tétig, also in Equities,
Corporate Finance, Fixed Income sowie im
Metallhandel. Im Vermdgensmanagement
sind es Asset Management, Private Banking,
Lebensversicherungen und Services fiir ver-
mogende Kunden. Das Eigenkapital betriagt
knapp 500 Mio. Euro. Seydler ist mit seinen
rund 100 Mitarbeitern deutlich kleiner, aber
auf dem Wachstumspfad. Die fiinf Hauptge-
schéftsfelder — Designated Sponsoring/Mar-
ket Making, Equities, Capital Markets, Fixed
Income und Specialist Floor Trading — sind
unverdandert. Durch den Zusammenschluss
mit Oddo werden weitere Geschéaftsfelder
dazukommen. Besonders im Bereich Asset
Management werden wir wachsen.

Heisst das, Sie persoénlich sind auch fiir die
Osterreich-Aktivititen verantwortlich?

Ja, so ist es und das gern und mit voller
Uberzeugung.

Was kénnen wir neben den bekannt
starken Market Making-Aktivitdten — dazu
werde ich in der kommenden Ausgabe mit
Ihrer Kollegin Silke Schliinsen anlésslich
der Specialist-Ausschreibung sprechen -
als Osterreicher noch von Thnen erwarten?
Diese Nummer steht unter dem Motto ,Mit-
telstand’ und ich bohre bei der Einstiegs-
frage weiter .

Unter neuer Flagge erschliefen wir nun 6s-
terreichischen Unternehmen neue Investo-
renkreise, egal, ob es sich hierbei um Konfe-
renzen, Roadshows oder die Durchfithrung
von Kapitalmarkttransaktionen handelt.
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Giinstigere und breitere Finanzierung bedeu-
tet mehr Wachstumspotenzial und das ist es,
was unsere Volkswirtschaften brauchen.

Was bréduchte es, damit in Osterreich eine
starke ,Mittelstand goes Public’-Bewegung
losgetreten werden konnte?

Auch hier gibt es kulturelle Ahnlichkeiten zum
deutschen Mittelstand. Unserer Erfahrung
nach muss man die Unternehmen behutsam
an den Markt heranfithren. In der Regel be-
ginnt man mit der Fremdkapitalfinanzierung.
Sind die ersten guten Erfahrungen gemacht,
ist der zweite Schritt leichter. Die anzie-
henden Kapitalmérkte werden Boérsenginge
fiir Unternehmen per se attraktiver machen.
Wer vorbereitet war, kann nun die Marktsitu-
ation nutzen. Es wird noch eine Weile dauern,
bis die Kreditvergabe weniger restriktiv sein
wird. Zu grof ist der Druck auf die Kredit-
banken, die Bilanzen zu verkiirzen. Wichtig
erscheint es uns, dass sich die Mittelstédndler
in Osterreich nicht nur auf den kleinen, aber
feinen nationalen Markt fokussieren, sondern
das européische Investorenpotenzial erschlie-
Ben; hier ist ein starker, international ausge-
richteter Broker mit Mittelstandsexpertise,
wie wir es sind, sicher ein probater Partner.

Was kann Osterreich da von Deutschland
lernen?

Osterreich muss sich etwa im Punkt Akti-
enkultur nicht vor Deutschland verstecken.
Da aber der gesamte Kapitalmarkt naturge-
mafR kleiner ist, bietet es sich an, deutsche
Investoren und deutsche Partner mit ins
Boot zu holen. Einen Tick weiter scheint mir
Deutschland in der ,Entflechtung’ in Bezug
auf wechselseitigen Anteilsbesitz und dem
Anteil internationaler Investoren zu sein.
Entflechtung setzt kreative Potenziale frei.
Mittelstdndische Unternehmen in Osterrei-
ch haben jedenfalls eine hervorragende Stel-
lung in vielen Méarkten. Zudem erleben wir
die rdumliche, wirtschaftliche und kulturelle
Nahe in der taglichen Arbeit. Wir glauben,
dass unsere Kunden in Osterreich von Finan-
zierungsformen wie Schuldscheindarlehen
und Anleihen noch mehr profitieren kénnten;
hier versuchen wir Uberzeugungsarbeit zu
leisten. Sie sehen also, dass wir nicht nur an
den Mittelstand in Osterreich glauben, son-
dern auch danach handeln.

Mittelstandsanleihen sind in Deutschland
zu einem riesigen Segment geworden. Auch
in Osterreich funktioniert der Corporate
Bond-Sektor gut. Wird sich dieser Trend
fortsetzen?

Absolut. Investoren suchen nach Rendite,
und Corporate Bonds haussieren quer durch
alle GroRen- und Risikoklassen.

Und IPOs mit Kapitalerhohung und Bérse-
listing von Aktien? Wie sehen Sie da die
Situation in D und A? Welche Handelsseg-
mente sind fiir Neulinge interessant?

Wir werden in beiden Méarkten in den kom-
menden Monaten einige IPOs sehen, vornehm-
lich in den stérker regulierten Segmenten, was
gut ist und Vertrauen schaffen wird.

Die Nasdaq ist nach 15 Jahren Durchtau-
chen wieder auf All-time-high. Hat man
den Neuen Markt und die Easdaq/Nasdaq
Europa zu frith aufgegeben?

Ich wiinschte, man héitte den Neuen Markt
oder die Easdaq mit der Nasdaq vergleichen
koénnen. Tech-Werte waren zwar auch hier
gefragt, aber dem Markt fehlte die Tiefe und
Breite. Kiinftig gibt es viel zu tun.

Facebook, Google, GoPro, Alibaba & Co.
—dem hat Europa nicht viel entgegenzuset-
zen. Welche Europdéer fallen Thnen ein, die
zumindest die Chance haben, in die Fuss-
stapfen dieser Big Brands zu kommen?

In Europa finden Sie auch zahlreiche Inter-
netfirmen, aber eher in der Nische. Zwei in
Deutschland notierte Firmen, die man in die-
sem Kontext sicher nennen kann, sind Xing
und Zooplus. Auch Zalando und Rocket haben
sich nach der Fehlziindung beim Start nun
erfolgreich entwickelt und die haben sicher
breiteres Potenzial.

Und was kann eine Bank wie Ihre fiir diese
Unternehmen tun?

Beschaffung von Kapital fiir das Wachstum
und die Equity Story am Kapitalmarkt zu er-
klaren und bekannt zu machen.

Im Vorjahr veranstalteten Sie eine Helsin-
ki-Konferenz fiir mittelstdndische Unter-
nehmen, einige Osterreicher waren dabei.
Was ist fiir heuer geplant? Paris wiirde ja
auf der Hand liegen ...

Selbstverstandlich liegt Paris auf der Hand,
genauso wie Lyon im Jénner 2016. Das ist
die groRRte Konferenz in Frankreich, die mit
dem deutschen EK-Forum vergleichbar ist.
Dort wird es {iber 5.000 Einzelgesprdche mit
200 Emittenten geben. Dieses Jahr war schon
Palfinger als Osterreichischer Vertreter da-
bei, obwohl nur wenige Tage zwischen dem
Closing der Ubernahme durch Oddo und der
Konferenz lagen. Im néchsten Jahr rechnen
wir mit einer deutlich hheren Anzahl von
Osterreichischen Unternehmen.

Abschliessend: Haben Sie einen Wunsch an
die Wiener Borse?

Am Anfang steht ein Dank: Dass die Wie-
ner Borse die Gewichtung der Spreads beim
Ausschreibungsverfahren erh6éht hat, hat
die Liquiditat am Boérsenplatz Wien verbes-
sert. Unser Wunsch? Lassen Sie uns den gut
begonnen Dialog verstetigen, um die
Finanzierung des Mittelstandes wei- .

ter zu verbessern.
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Das Oddo Seydler-Team wahlt
gern die 0043-Vorwahl.

Wollen den gut
begonnenen
Dialog mit der
Wiener Borse ver-
stetigen, um die
Finanzierung des
Mittelstands weiter
zu verbessern.

René Parmantier




Aus der Number One Award-
Diashow, weitere Sieger unter
http://www.photaq.com/page/
index/1685

© Nadja Meister

© photag.com/Martina Draper

Yvette, Gregor und Alexandra
Rosinger: Teamwork pur,
Bilderset http://www.photaq.
com/page/index/1482

Ich habe bei
Gurktaler und

noch starker bei
SW Umwelttechnik
nachgekautft.

Gregor Rosinger

Ein Mittelstandsinvestor
gibt saisonale Einblicke

Gregor Rosinger erhielt von BSN/Deloitte den ,Special Award Mittelstandsinvestor”. Das Fachheft
bat den Journalisten Paul Jezek, ihn ein Jahr lang zu begleiten. In quartalsmassigen Fach-PDFs.

B g—

gaben christian-drastil.com/fachheft28

bzw. christian-drastil.com/fachheft29
standen im Zeichen der Number One Awards,
die wir gemeinsam mit Deloitte in insge-
samt 18 Kategorien verliehen haben. Einer
der Sieger war Gregor Rosinger, der mit der
Rosinger Group den Special Award Mittel-
standsinvestor gewann. Rosinger zierte in
der Folge als ,Leader mit der Regionale-Mit-
telstands-Sicherung-Idee” u.a. das Cover des
Leadership-Magazins fiir Osterreichs Fiih-
rungskréfte. Uns hat interessiert, wie sich
das Leben eines Mittelstandsinvestors ge-
staltet und so haben wir gemeinsam die Idee
zu vier Fach-PDFs ausgearbeitet, je eines pro
Quartal. Das Fachheft hat den Journalisten
Paul Jezek beauftragt, Rosinger ein Jahr lang
zu begleiten, um auch die diversen Saisona-
litdten einzufangen. Gibt es ein fiir Mittel-
standsinvestoren ein Sommerloch? Zu Beginn
interessierte sich unser Fachjournalist auf
6 PDF-Seiten fiir Grundlegendes. Wer ist die
Rosinger Group, welche Idee steckt dahinter
und was sind die Grundsétze? Dabei gibt es
auch einen Kasten zu Investments der Rosin-
ger Group. Das Fach-PDF ist unter www.chri-
stian-drastil.com/fach-pdf zu finden. Hier ein
Auszug, Interviewer Paul Jezek fragte natiir-
lich auch nach den Borsethemen ...

D ie vergangenen beiden Fachheft-Aus-

Herr Rosinger, seit nunmehr 30 Jahren sind
Sie eine fixe Grofle unter den Investoren.
Dabei gelten Sie als einer, der sowohl in
borsenotierte als auch nicht borsenotierte
Unternehmen investiert, in Immobilien und
alternative Investments. Was davon haben
Sie derzeit in Threm Portfolio?

Gregor Rosinger: Ich achte immer auf einen
ausgewogenen Portfoliomix. Auch derzeit bin
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ich in mehreren borsenotierten ebenso wie in
mehreren nicht bérsenotierten Firmen inves-
tiert. Darunter befinden sich Mehrheits- wie
auch Minderheitsbeteiligungen — somit ein
ausgewogener Mix.

Ebenso besitze ich ein Immobilienportfolio,
an dem teilweise auch meine Gattin beteiligt
ist. Auch hier setzen wir wiederum auf einen
ausgewogenen Mix aus Wohn- und Gewerbe-
immobilien. Weiters habe ich auch in einige
Mezzaninkapitalinvestments, Venture Loans,
Mobile Wirtschaftsgiiter und sonstige Alter-
native-Investments investiert.

Haben Sie zuletzt neue Positionen manifes-
tiert oder bestehende Positionen erhoht?
Ja, habe ich — bei Gurktaler und noch stéarker
bei SW Umwelttechnik habe ich jeweils nach-
gekauft. Bei Gurktaler selbstverstandlich die
Stamme.

Warum Gurktaler?
Ich bin dort einer der gréBeren Aktiondre und
beschéftige mich laufend und sehr intensiv
mit den Mérkten und den Beteiligungen. Ge-
rade im Segment der Krauterlikére und Kréau-
terbitter sehe ich einen Trend zum ,Echten’,
zum ,Bodenstdndigen’ und ,Altbewdhrten’.
Genuss hochster Qualitét geht dem miindigen
Konsumenten immer mehr vor Quantitét.
Das Gurktaler-Portfolio mit den Marken
Gurktaler, Rossbacher, Leibwéachter sowie
den Finanzbeteiligungen Underberg (Deutsch-
land) und Zwack (Ungarn — ,Nationalgetrank
Unicum’) ist hier sehr gut positioniert.
Natirlich gefallt mir auch das Bilanzbild
der Gurktaler-AG mit einer Eigenkapitalquote,
die zu den hochsten der Wiener Borse gehort.
Noch dazu notieren die Aktien deutlich unter
dem Buchwert.

Und SW Umwelttechnik? Das ist eine ganz
andere Branche ...

Dieses Unternehmen sehe ich als Marktfiithrer
in der Region Ungarn, Ruménien und Oster-
reich gut aufgestellt, die acht Werke sind re-
gional ausgewogen verteilt, der Schwerpunkt
liegt in Ungarn und Ruménien. Gerade in die-
sen Landern sehe ich auch einen Nachholbe-
darf in der Infrastruktur — seien es Straflen,
Autobahnen, Hochwasserschutz, usw., der
nach und nach realisiert werden wird — mit
EU-Co-Finanzierung schneller, sonst etwas
langsamer, aber ich bin tiberzeugt, dass das
kommen wird. SW Umwelttechnik ist somit
meine langfristige Wette auf die Infrastruk-
turverbesserung in Osteuropa.

Das Bilanzbild ist aktuell nicht das beste ...
Wihrungskursbedingte Abschreibungen ge-
tatigter Investments sind im Regelfall nicht
liquiditatswirksam. Moderne Fabriken er-
halten ihren Wert, weil bei einer Wahrungs-
abwertung lokaler Wahrungen die Wieder-
beschaffungskosten von Anlagen bzw. Wie-
dererrichtungskosten derartiger Fabriken in
lokaler Wahrung steigen wiirden. Flir mich
zéhlen daher in meiner persénlichen Bewer-
tung die Anschaffungskosten und damit auch
die Eigenkapitalquote zu historischen FX-
Kursen. Wer z.B. einmal in Majoshaza war
und am Werk vorbeigefahren ist, der weiR3,
was ich meine — dasselbe gilt auch fiir andere
Standorte ...

Im Vorjahr hatten Sie bei der Hauptver-
sammlung der SW Umwelttechnik einen
Beschlussvorschlag zu einem der Tages-
ordnungspunkte eingebracht. Ist auch
heuer wieder mit Beschlussvorschlédgen zu
Tagesordnungspunkten zu rechnen?

Ob ich heuer wieder einen oder mehrere Be-
schlussvorschlédge zu Tagesordnungspunkten
der Hauptversammlung einbringen werde, ist
noch nicht entschieden - ich warte zunéchst
die Beschlussvorschldge des Vorstands ab.
Wenn diese meinen Vorstellungen entspre-
chen, werde ich auf das Einbringen eigener
Vorschlédge verzichten. Grundséatzlich ist aber
von jedem aktiven Aktionér, der die erforder-
lichen Stimmrechtsschwellen iiberschrei-
tet, immer und tberall mit Beschlussvor-
schldgen zu rechnen - ich bin da keine Aus-
nahme.

Welche Aktien empfehlen Sie zum Kauf?
Ich gebe grundsatzlich niemals Kaufemp-
fehlungen ab. Jeder Aktienkdufer muss aus
seiner subjektiven Sicht und individuellen
Bewertung der Fakten und aus seiner per-
sonlichen Situation heraus seine individuelle
Entscheidung treffen. Was fiir mich richtig
ist, kann fiir 999.999 andere grundfalsch
sein; aullerdem ist auch ein langjihrig er-
folgreicher Investor nicht unfehlbar — somit
warne ich ausdricklich davor, meine Invest-
mentstrategie zu kopieren.

Zum Fach-PDF Rosinger (1/4), 6 Seiten von
Autor Paul Jezek, geht es unter
www.christian-drastil.com/fach-

pdf

#Wir setzen uns immer
wieder neue Ziele!"
Ein Fach-PDF-Special zur Fachheft-Reihe

Das Jahr 2015
mit der Rosinger Group

Das erste Quartals-Special 3. 3. 2015
(1/4)




www.boerse-social.com

 das Hauptportal

« die FinTech-Innovation unter
den Top-10-Finanzmedien im
deutschsprachigen Raum

* Nr. 1.-Source zu 6sterreichi-
schen Aktien im deutsch-
sprachigen Ausland (gem. am
Aggregator finanznachrichten.
de)

* Nr. 1-Austro-Medium zu
deutschen Aktien und inter-
nationalen Trendwerten
(gem. am Aggregator finanz-
nachrichten.de)

 Sources-eigene Stories,
BSNgine-Reports, Highlighten
von Quality-Media-Stories,
Social Media, Agenturen,
Pflichtverdffentlichungen

* Fotos aus dem photag.com
Pool

BSNgine

* FinTech-Lab des
Bérse Social
Network =

* Smarter Roboter- |
journalismus
auf Basis von
Bérsedaten und
Finanzanalysen

* Peer Group-Aus-
wertungen fir
neue IR-App B2B |-

IC

www.josefchladek.com

* Fotobuch-Site des BSN-Co-
Griinders Josef Chladek

* Prasentation von neuen und
seltenen Fotoblchern

* Starke Vernetzung Uber Face-
book und Twitter in grosse
und responsive Community

» Aufbau einer Virtual Bookshelf
fur Geschéaftsberichte, Finanz-
biicher und Laufsportbiicher

* White-Label Lizenz-Lésung
fur Bibliotheken, Verlage,
Antiquariate in Planung

Smeil
Award
2015

www.photaqg.com

* Die ex-finanzmarktfoto.at zeigt die menschliche Seite des
Kapitalmarkts

* beherbergt auch Fotos aus Sport (runplugged.com) und
Kunst (josefchladek.com)

* liebt Visual Blogging

* prasentiert Unternehmensbilder fernab der ad-hoc

* liefert einen grossen Pool an starken Grafiken

* ist stets bereit, wenn es etwas zu Fotografieren gibt

* wird mit Freude gemacht. Kunstbegriff und Slogan: Smeil!

* kann gebucht werden, (Ver)Doppler-Effekt: eigene Fotos
und Offentlichkeit

* eigene Fotos, Presseaussendungen, Social Media, Partner
u.a. Shutterstock, APA, Nasdaq

* liefert den Foto-Stock fiir boerse-social.com, christian-
drastil.com und runplugged.com

Business 2
Athlete gPS‘dg
Award wa

Das Borse Social
Network

In eigener-Sache: Wie unsere Medien miteinander kornmunizieren.

www.christian.drastil.com

* Blog des BSN-Griinders Christian Drastil
(u.a. IVA-David, Lebenswerk-Preis ZFA)

* Financeblog of the Year 2012 in Deutsch-
land gegen 180 Mitbewerber

* Top3-ranked Wirtschaftsblog bei Auswer-
tungen von Vodafone Institute, Konrad-
Adenauer-Stiftung

* Seit Q4/14 offen fiir Gastblogger/Friends
(Christian Drastil & Friends), aktive
50 Autoren per Ende Februar

* ,Work“ und ,Life“. Work-Blogs zum
Kapitalmarkt fiir boerse-social.com,
Life/Sport-Blogs fiir runplugged.com

www.runplugged.com

Privatanleger wollen
Stories wie diese horen

Beispiel Porr/PIAG zeigt: Neues wird angenommen. 2015 punktet man auch mit Events.
Christian Drasti, Janner 2015
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Fachhefte

* Monatliche 8-Seiter Print (Jahresabo
30 Euro) sowie als PDF und Digital
Paper

 Kapitalmarktthemen von Market bis
Marketing

« einfach die vergangenen Ausgaben
unter http://www.christian-drastil.com/
fachheft-info/ durchbléattern

© Brandensteincom

www.martina-draper.at

 Berufsfotografin, verantwortlich
fur die Fotosprache der Web-
sites und Fachhefte

Was kommt

* Financial Literacy iOS-
Laufapp (Kombination von
Geo und Audio)

* Mixen von Musik mit gratis
zum Download bereitstehen-
den Wissensfiles zum Kapital-
markt sowie Geld-Hérbichern

* Nicht nur flir das Laufen, auch
fur Buro, Spaziergange oder
Autofahrten

» Website mit Laufkalender,

Kalender km-Schmitt-Rechner, Lauf-
B2B App Blogfeed aus christian-drastil.
B2C App com

Bookshelfs * Bilder von photag.com
Roadshow * Zweite (ganz andere) Laufapp
Runplugged am Start; Stichwort: wird jeder

Choose Optimism
N——

* mehr als 100.000 Unique
Clients im Monat

* mehr als 1 Mio. Pl im Monat

(Stand: Februar 2015)

http://medianet.at/article/
fintech-finessen-aus-
oesterreich-1292.html|

© HD Sports

Laufer gern verwenden

* Veranstalter Runplugged
Business Athlete Award fur
Ex-Spitzensportler, die in der
Wirtschaft punkten; run-
plugged.com/baa

* Pro-Team Tristyle Runplugged
Runners mit mehrfachen
Staatsmeisterinnen und Abo-
Siegerinnen bei Volkslaufen

* Lauftool fiir 1090 Wien in
Fertigstellung

* Manager Fitness Challenge
gemeinsam mit Tristyle
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Wir setzen uns fiir den Finanzplatz Wien ein:

3 Banken-Generali

Investment-Gesellschaft m.b.H.

s

........

& f—
I.ﬁ' . ﬂﬂ . _,__._,-\;_s:'{:_'-_mﬂ e )
L . e =

i e

BUWOG

group

Deloitte

ERSTESS
SPARINVEST

kapscl1—~

(PALFINGER)

LIFETIME EXCELLENCE

x Raiffeisen
CENTROBANK

S MmO
TELEIRADER

A STEP AHEAD OF THE MARKET

\\\\‘ Vienna
V International
Airport

=
)
;M
O
[_‘
4
o
>

wiener’borse.at
|

BORSE

_=E CA IMMO

1 ]| |
direktanlage.at

Die Bank fiir Anleger.
IMMOFINANZ
G R O U P

MEINL

F b

h J

philoro

EDELMETALLE

Jad

ROSINGER

GGGGG

STRABAG

SOCIETAS EUROPAEA

Q

UNIQA

VIG?Y

VIENNA INSURANCE GROUP

warimpex

/ BAADER /

Die Bank zum Kapitalmarkt.

% BROKERIET

Online Broker Erste Bank

Deutsche Bank !
db-X markets .

ERSTESS

Group

ING 4 DiBa

Direktbank Austria

oD
3fe))) ODDO SEYDLER

€2 rosenbauer

TELEKOM /
AUSTRIA
GROUP

Verbund

voestalpine

EINEN SCHRITT VORAUS.

'

Wienerberger

xtb

online trading



	FH30_S01_FERTIG
	FH30_S02_FERTIG
	FH30_S03_FERTIG
	FH30_S04_FERTIG
	FH30_S05_FERTIG
	FH30_S06_FERTIG
	FH30_S07_FERTIG
	FH30_S08_FERTIG

